Die Konkurrenz schlaft nicht — sie trainiert

I
DAS VERTRIEBSCAM
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7 Tage Superlative — einmalig in der Vorgehensweise

. | |

Wir schaffen die Voraussetzung fir dauerhaften
Erfolg im Vertrieb durch eine bessere...

...durch den besten Vertriebscoach Deutschlands

)
Ottmar Achenbach

und seinem Team
Ertolgs- und Persanlichkeitstrainer




Ihr Nutzen

Gerade in diesen bewegten Zeiten gerat vieles in Fluss, was wir in der
Vergangenheit als fest zementiert wahrgenommen haben. Kunden-
strukturen, Ertragssituationen, Produktportfolios, usw. unterliegen
Veranderungen, die den Vertrieb vor neue Herausforderungen stel-

len.

Genau hier setzten unsere erfahrenen Experten an und entwickelten
speziell fir den Vertriebsinnen- und AuRendienst dieses 7-Tage
Power-Seminar, um lhnen die Werkzeuge und Fahigkeiten fir dauer-

haften Erfolg zu vermitteln!

Damit dieses groRe Ziel fiir Ihren Vertrieb zum Erfolg fuhrt...

¢ erhdhen wir die Vertriebs- und Sozialkompetenz, denn Geschéfte
werden zwischen Menschen gemacht.

¢ erhéhen wir die Mental- und Selbstkompetenz, denn grofRe Ziele
erfordern die ganze Aufmerksamkeit.

¢ erhohen wir die kérperliche Kompetenz, denn Gesundheit ist

Voraussetzung fur Erfolg.

Weiterer, praxisorientierter Nutzen

«Einige Leute traumen von  |hr «Return of Invest» in diesem Seminar, ist unsere Zielsetzung:
hervorragenden Leistungen,
wdhrend andere wach sind und e einen Neukunden zu gewinnen
sie vollbringen.» e einen Bestandskunden zu aktivieren

e einen verlorenen Kunden zuriickzugewinnen

(Die Teilnehmer sollen 3 Kontaktadressen mitbringen, die anschlieBend in diesem
Seminar vom Teilnehmer selbst kontaktiert werden, mit den erwdhnten Zielsetzungen.
Naturlich werden wir diese Kontakte absolut vertraulich behandeln und sie bleiben im-

mer in der Hand des jeweiligen Teilnehmers.)

Zielgruppe des Seminars sind Mitarbeiter des Vertriebsinnen- und

Aulendienstes.
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wenn lhre Vertriebsmitarbeiterlnnen plétzlich noch ...
.. aktiver werden
.. mehr Spald an ihrer Arbeit haben
.. mehr Erfolg haben wollen
.. mehr Sozialkompetenz im Verkaufsgesprach anwenden
.. mehr ihre Starken nutzen
.. mehr Kundenbindung pflegen
.. mehr korperliche Fitness erleben
.. besser mit schwierigen Kunden zurecht kommen
.. mehr mentale Starke besitzen

.. schneller Vorwande in Nutzen wandeln

aless

— |
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Seminarinhalte

Selbst- und Menschenkenntnis ist der Schliissel zum Kunden

Die bewusste Kenntnis der eigenen Personlichkeits-Struktur ist eine

zentrale Voraussetzung, um dauerhaft erfolgreich zu sein.

“Menschen - Verstand” wird im Gegensatz dazu bei jedermann, zum
Beispiel bei Fiihrungskraften oder Verkdufern, als ganz selbstverstand-
lich vorausgesetzt. Die tagliche Erfahrung zeigt jedoch, dass haufig die
besten “Sach-Verstandigen” im Umgang mit Menschen Fehler machen,
die Sie sich auf Ihrem Sachgebiet nicht erlauben wiirden oder leisten
kénnten.
Der dauerhaft erfolgreiche Verkaufer wird daher - bewusst oder un-
«Sie kbnnen im Leben alles  bewusst - das gleiche Produkt, die gleiche Dienstleistung, an unter-
erreichen was Sie wollen, wenn  schiedliche Kunden, auch unterschiedlich verkaufen.
Sie nur geniigend anderen
Menschen helfen zu erreichen,  Diese Seminarreihe (Structogram® I-lll) hilft aus einer unbewussten
was diese haben wollen.»  Handlung eine bewusste zu machen, um mehr erfolgreiche Geschafts-

abschliisse zu erreichen.

Geld- und Erfolgsbewusstsein zu schulen ist etwas sehr uniibliches.
Was ist Gberhaupt ein ,,Geld- oder Erfolgsbewusstsein“? Es stellt die

imagindre (Kopf)Grenze fiir Umsatzzahlen und Erfolg dar. Brilliante

Verkdufer haben keine Grenzen fir Erfolg oder Geldzahlen im Kopf
sondern nur das Wohl des Kunden.

Das eigene Selbstvertrauen und die Bereitschaft immer neue Grenzen
niederzureiffen, macht aus normalen Menschen Leistungstrager der
Sonderklasse. Und genau hier setzt das Vertriebscamp an!

Denn was niitzen ihrem Vertrieb neue (oder bestehende) Werkzeuge,
wenn diese von einem eingeschrankten Geist geflihrt werden?

Herausragende Leistungen erfordern herausragende Personlichkeiten.

Gesundheit, Motivation und Erndhrung

Jeder Mensch wiinscht sich nichts sehnlicher als ein erfolgreiches,

gliickliches und gesundes Leben.

Die sogenannten Zivilisationskrankheiten, wie Arteriosklerose, Diabe-

tis, Schlaganfélle, Depressionen, Burn-Out-Syndrom und viele weitere,

nehmen in unserer modernen Industriegesellschaft immer mehr zu.
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Der Grund dafir ist unter anderem in der gestiegenen Umweltbelas-

tung, in den Zivilisationsproblemen, falscher Erndhrung, Bewegungs-

mangel, Stress und vielen weiteren Faktoren zu suchen.

Der menschliche Organismus ist ein wahres Wunderwerk, er verfugt

Uber unglaubliche (Selbstheilungs-) Krafte. Wir zeigen den Teilneh-

mern und Teilnehmerinnen mit welch simplen Aktivitdten sie sich «Um gut zu bleiben, darf man
jeden Tag in einen optimalen mentalen und koérperlichen Zustand nicht aufhéren, besser zu werden.»

bringen kdnnen.

Weitere wichtige Schwerpunkte dieses Vertriebscamps sind die The-
men: Sozialkompetenz, Kommunikationkompetenz, Telefonkom-

petenz, Zeitmanagement und die 5 Phasen eines Verkaufsgespraches.

Das Gesamtpaket steht unter dem Motto: Theorie ist gut — Praxis ist
besser.
Die Teilnehmerlnnen bekommen klar definierte Praxis-ToDo’s damit

ein Return of Invest oft schon wahrend des Seminars erreicht wird.

Ubersicht der Seminarmodule

® Structogram® | — Schliissel zur Selbstkenntnis
® Structogram® Il — Schliissel zur Menschenkenntnis

® Structogram® Il — Schlissel zum Kunden

® Zeitmanagement — Mehr Zeit flir das Wesentliche
® Sales Professional — Die 5 Phasen des Verkaufsgespraches
® Telefonakquise — Mehr Erfolg am Telefon

® Meine mentale Einstellung zu Geld und Erfolg

® Mein Geld- und Kundenfeeling

® Zielsetzung und Voraussetzung in Einklang bringen

® Weitere Seminar-Highlights sind die Outdooraktivitaten — Ballon-
fahrt, Hochseilgarten, 2800m Rodelbahn, Hiittenolympiade und viele
weitere sportliche Herausforderungen. Jede dieser Aktivitdten steht
im direkten Zusammenhang mit den taglichen Vertriebsaufgaben

und wird von unseren Trainern fachlich und padagogisch begleitet.

Alle Module sind auf maximalen Praxisbezug ausgelegt. Die Praxis ist
der standige Begleiter dieses Vertriebscamps, denn nur so kann sich

ein nachhaltiger Erfolg einstellen.
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Aktivseminare

Hochseilgarten

2800m Sommerrodelbahn
Ballonfahrt
Hittenolympiade

«Nur wer sich in Bewegung

setzt, kann etwas bewegen.»

Bayerns groBter Hochseilgarten
Im Hochseilgarten lernt man seine Grenzen kennen und zu tGberwin-

den, eine unerlassliche Erfahrung fiir das Vertriebsbusiness.

Deutschlands langste Rodelbahn
Wieviel Eindriicke und Informationen bringen die Teilnehmer mit ins

Ziel? Erfolg ist nicht immer eine Frage der Geschwindigkeit!

Ballonfahrt
Sie soll unsere Gedanken frei machen und den kronenden Abschluss
dieser Veranstaltung unterstreichen. Betrachten Sie es als eine Beloh-

nung fur lhren Vertriebsmitarbeiter und Vertriebsmitarbeiterin.
Weitere Einheiten mit den Inhalten:

Aufwdrmen, Koordinationslaufe, Kraftigung, Ganzkorperstabilitat,

Dehnung, Entspannung und Cooldown.

6 OTTMAR ACHENBACH - DAS VERTRIEBSCAMP



Ihre Experten

Ottmar Achenbach
Buchautor, Vertriebscoach, Er-

folgs- und Persénlichkeitstrainer

. seit 1992 als Vertriebscoach
und Trainer, sowohl im padago-
gischen als auch im fachlichen
tatig. Wahrend der
4-jahrigen Tatigkeit bei einem

Bereich

der groBten Unternehmen der
Welt, konnte er sein Wissen im
Projektgeschaft und Beschaf-
fungsmanagement  aufbauen,
unter anderem auch mit einem
Auslandsaufenthalt in Japan.
Die ndachsten 4 Jahre in einem
amerikanischen Unternehmen,
wurde er zum Verkaufsprofi aus-
gebildet sowohl in Deutschland
wie auch in den USA. Wahrend
dieser Tatigkeit konnte er die
notwendigen Erfahrungen sam-
meln die er heute in seinen span-
nenden und humorvollen Semin-
aren und CoachingmalRnahmen
weiter gibt. Permanente Weiter-
entwicklung in den Bereichen
Verkaufspsychologie, Person-
lichkeitsseminare (Structogram,
DISG u.v.a.) und Marketing zeich-
nen die Personlichkeit dieses Ref-
erenten aus.

Seine Kunden sehen ihn als ein-
en der besten Verkaufstrainer

Deutschlands.
«Ohne persénliche Bewegung

und Aktivitét, wird sich nichts
dndern!» (O. Achenbach)

www.ottmar-achenbach.de

Matthias Gotzke
Personlichkeitstrainer und Coach

. hat vielféltige Ausbildungen
genossen und ist heute als Team-
und Fihrungskraftetrainer, Me-
diator und Personlichkeitstrainer
tatig. Als Geschaftsfihrer der
Horizont GmbH ist er sowohl
Indoor als auch Outdoor ein ge-
fragter Partner wenn es darum
geht, die tiefer liegenden Ebenen
der Kommunikation offen zu le-
gen und in wertschatzender
Atmosphare konstruktiv zu 16s-
en. Der Nutzen fiir die Kunden
besteht darin, kompetentere
Mitarbeiter mit hohen Soft-Skills
zu bekommen, die souverdner
mit sich, mit Stress und mit an-
deren Teammitgliedern umge-
hen konnen. Kommunikation
wird einfacher, stressfreier und
entspannter — aber auch klarer
und effizienter. Mogliche Bourn-
Out-Gefahren werden erkannt
und verhindert, Kunden werden
behandelt

und ehrliche Kollegialitat wird

wertschatzender

gefordert.

«Jeder trégt die Verantwortung
in sich, wie er auf die Welt wirken
mdchte. Doch nur wenige sind in
der Lage, diese Verantwortung
auch umzusetzen. Denn das not-
wendige Wissen um die richtigen
Hebel ist gesellschaftlich (noch)
nicht vorhanden.» (M. Goetzke)

Silvester Neidhardt
Sportmanager und Personal-

trainer

ist Health-Coach, Mental-
und Tennistrainer. Nach dem
Beenden seiner aktiven Lauf-
bahn als alpiner Skirennlaufer
in der deutschen Ski-National-
mannschaft studierte er Sport
und Betriebswirtschaft. In dieser
Zeit wurde er Bundestrainer der
deutschen Olympiamannschaft
Ski Alpin.
Er trainierte unter anderem
Markus Wasmeier, der bei den
olympischen Spielen in Lilleham-
mer mit seiner Unterstiitzung
zwei Goldmedaillen gewann. War
leitender Trainer der deutschen
Nachwuchsmannschaft Ski-
Alpin. Seit 1996 selbstandig als
Personal Trainer, Gesundheits-
berater, Akademie- und Semi-

narleiter, Sportprojektberater.

Zwei Jahre Konditionstrainer von
Stefan Koubek auf der ATP Tour
und Mentaltrainer verschiedener
europdischer  Spitzensportler/-

innen.

«Gesundheit ist nicht alles, aber
ohne Gesundheit ist alles nichts.»
(Arthur Schopenhauer)
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- Veranstalter

Ottmar Achenbach
Erfolgs- und Personlichkeits-
trainer

Pfarrer-Birnkammer-Strasse 24d
D-83059 Kolbermoor
Telefon: +49 (0)8031 9082 666
Telefax: +49 (0)8031 9082 667

Richten Sie Fragen zum Richten Sie Fragen zur
Inhalt bitte an: Organisation bitte an:
Ottmar Achenbach info@ottmar-achenbach.de Petra Achenbach
oa@ottmar-achenbach.de www.ottmar-achenbach.de pa@ottmar-achenbach.de

Veranstaltungsort sporthotel Tannenhof

Lindenberger Strasse 33 D-88171 Weiler im Allgau
" Telefon: +49 (0)8387 1235
Telefax: +49 (0)8387 1226

hotel@tannenhof.com www.tannenhof.com

)
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